
Over Häfele
Häfele Nederland B.V. is een handelsonderneming en producent van meubel- en 
bouwbeslag, ledverlichting voor meubels en elektronische toegangssystemen. Het 
is een zelfstandige onderneming binnen de Häfele-Group, een in 1923 opgericht 
Duits familiebedrijf, met meer dan 8.000 medewerkers, dat zich heeft ontwikkeld 
tot een van de marktleiders wereldwijd.

In Nederland werken ca. 45 personen. Vanuit ons kantoor in Apeldoorn onder-
steunen we Nederlandse klanten uit de interieurbouw, meubelindustrie, bouw- en 
projectbranche met onze technische kennis en een enorm assortiment aan inno-
vatieve en duurzame oplossingen. Klantgericht denken en handelen,
deskundig advies en een open werksfeer vinden we daarbij erg belangrijk.
 

Wat biedt Häfele?
• Dienstverband van 28 - 39 uur  met mogelijkheid tot deels thuiswerken
• Een afwisselende baan met volop ruimte voor ideeën 
• Een informele en inspirerende werkplek in een modern kantoor
• Enthousiaste, gedreven en betrokken collega’s
• Ruimte en vrijheid voor persoonlijke groei en doorontwikkeling
• Een marktconform salaris & uitstekende pensioenregeling
• Goede secundaire arbeidsvoorwaarden
• Personeelskorting op ons assortiment en een fietsplanregeling 

Vacature Sales Coördinator 
De verbindende schakel tussen cijfers en sales

Geef jij ons binnenkort meer inzicht in onze cijfers? 
Als Sales Coördinator bij Häfele vertaal jij cijfers naar commerciële kansen.
Vanuit jouw commerciële en analytische kijk geef je advies en heb je een 
coördinerende rol naar je directe salescollega’s. Je geeft inzicht in ont-
wikkelingen op het gebied van o.a. sales, orderintake, rendement, sales-
activiteiten en KPI’s  aan het management team. Zo draag je bij aan het 
optimaliseren van de salesprestaties. 

Wat ga je doen?
Op basis van de strategie en cijfers breng jij in kaart welke klanten het 
salesteam moet bezoeken. Vervolgens stem je samen met het team af 
wanneer de geselecteerde klanten worden bezocht en evalueer je de 
behaalde resultaten.
In nauwe samenwerking met sales zorg je ervoor dat de klantgegevens in 
ons CRM optimaal worden bijgehouden. Verder ontwikkel je dashboards 
en rapportages om analyses overzichtelijk te kunnen presenteren. 
Je werkt nauw samen met het salesteam (binnen- én buitendienst) en valt 
direct onder de commercieel manager. Het betreft hier een nieuwe functie.

Wat vinden wij belangrijk?
• Een afgeronde HBO-opleiding in een economische richting
• Bij voorkeur ervaring in een vergelijkbare functie
• Je hebt een resultaatgerichte en oplossingsgerichte aanpak
• Je bent analytisch sterk, werkt gestructureerd en bent proactief
• Je hebt ervaring met datasystemen, Excel, rapporteren en CRM
• Je bent leergierig, initiatiefrijk en een echte teamplayer 
• Je beheerst de Nederlandse en Engelse taal, Duits is een pre

Interesse?
Stuur een e-mail voorzien van je motivatie en CV naar vacature@hafele.nl. 
Heb je nog vragen? Neem dan contact op met Bas Rozema – Commercieel 
Manager en/of kijk op www.hafele.nl voor meer informatie over ons bedrijf en 
onze producten.


